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EERSTE ASKA SPEEDPEDELEC

BELGIAN ALL-ROAD ADVENTURER

P

TEKST: DOMINIEK SAELENS - FOTO’S: ASKA

ASKA — Zweeds voor “donder” — werd enkele jaren geleden opgericht door
fervente fietsers en ingenieurs met een passie voor e-mobility. Zij zorgden
voor de volledige herdefiniéring van de speedpedelec. Op basis van hun
ervaringen uit de auto-industrie, machinebouw en productontwikkeling,
hebben ze de prestaties en kenmerken van de Aska speedpedelec com-
pleet weten aan te passen aan de Belgische kasseien, paden en wegen.
Het resultaat mag ongetwijfeld gezien worden. De Aska speedpedelec is
een full-suspension e-bike geworden met ongeévenaard comfort en con-
trole, ook bij 45 kilometer per uur. Het is een innovatieve elektrische fiets
die veiligheid en avontuur combineert, snel en vinnig, ook offroad.
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GLOEDNIEUW BELGISCH DESIGN

De Aska speedpedelec fietsen zijn volledig in Belgié ontworpen, met enkel
top-end duurzame Europese onderdelen. De e-bike heeft een opvallend
hoekig frame met buizen uit aluminium van aerospace kwaliteit. Aska heeft
gekozen voor een Neodrives Z20 RS motor met piekvermogen van 1200W
in het geveerde achterwiel. De speedpedelec heeft een riemaandrijving
in combinatie met de Pinion versnellingsbak. De Aska e-bike heeft 6 ver-
snellingen en de versnellingen zijn volledig afgesloten van vuil en water.
Het full-suspension kader zorgt voor een unieke en uitzonderlijk veilige
ervaring op de fiets. De combinatie met de voorvering, de 29" wielen met
brede banden en de Ergotec cockpit biedt een maximum aan comfort, grip
en stabiliteit. Je kan kiezen tussen een recht of gebogen stuur. Opmerkelijk
zijn de dubbele, onder elkaar geplaatste, IQ X koplampen van Busch &

Mdller die gelijktijdig branden en die ook zijwaarts uitstralen. Je kan bij
Aska bovendien verscheidene opties uitkiezen . Een bagagerek, extra lader,
extra batterij, upgrade van de Pinion trapasversnellingsbak en zelfs een
anti-diefstal tracker. Bij de adviseurs van Aska kan je steeds terecht voor
het samenstellen van je ideale fiets.

CLOSER TO NATURE AND SMARTER THAN TRAFIC

De Aska speedpedelec is de ideale compagnon voor elk avontuur.
Herontdek je liefde voor het buitenleven en geniet meer van de natuur.
Met de high-end speedbike ga je op een sportieve maar veilige manier
op avontuur en geniet je allroad van een maximaal comfort. De e-bike
van Aska is ontworpen voor ontdekkers, natuurliefhebbers en avontuurlijke
pendelaars. Met een Aska ben je in no time op je bestemming. Dankzij de
aangepaste toptechnologie omzeil je makkelijk de dagelijkse files. Slimmer
dan het verkeer en dichter bij de natuur. De speedbike heeft een bereik
van minimaal 60 kilometer op het hoogste ondersteuningsniveau, ideaal
voor het woon-werkverkeer. Hij brengt je tegen 45 kilometer per uur op
je bestemming. De fiets verbruikt 10 tot 20 keer minder energie dan je
elektrische wagen en biedt meer plezier dan het openbaar vervoer. Naar je
werk rijden is nog nooit zo leuk en duurzaam geweest. De Aska speedbike
is perfect geknipt voor woon-werkverkeer en voor recreatieve fietstochten.
Filip Dehing, CEO van Aska: “Onze prioriteit is de beste te zijn binnen onze
niche, een speed bike aanbieden die een duurzame impact heeft op onze
mobiliteit, die ecologisch verantwoord wordt geproduceerd en die bovenal
super leuk is om mee te rijden.”

LANGE LEVENSDUUR

Omwille van de high-end kwaliteit van alle onderdelen van de speedbike,
garandeert Aska een lange levensduur. Het is meer dan gewoon een fiets,
want de ontwerpers bieden het beste op de markt. De frame is voor 100%
Belgisch en bestaat uit hoogwaardig aluminium. Voor de keuze van de
motor en alle onderdelen wordt geen enkel compromis gesloten. Er wordt
gebruik gemaakt van de efficiéntste mechanica en de slimste elektronica.
Daarbovenop vraagt de fiets een minimum aan onderhoud. Kies je voor een
Aska speedpedelec, dan kies je voor een fiets waarvan je lang zal kunnen
genieten. Filip Dehing, CEO van Aska: “Kwaliteit, duurzaamheid, fietsplezier
en een lange levensduur vormen de rode draad.” Ben je nog niet volledig
overtuigd, boek dan snel een testrit bij één van de Aska dealers.

WWW.ASKA-BIKE.COM



DE ZIEL VAN ACHIELLE IN ELKE FIETS

HANDMADE VAN VADER OP ZOON

TEKST: DOMINIEK SAELENS - FOTO’S: ACHIELLE

Grootvader Achiel Oosterlinck startte in 1946 een fietswinkeltje in
Zwevezele. 77 jaar later is Achielle uitgegroeid tot een bloeiend bedrijf
met grootvaders naam en gezicht als uithangbord. Zoon Jan en klein-
zonen Peter en Tom runnen Achielle vandaag met veel passie. Zij halen
de inspiratie voor de modellen uit de vorige eeuw en combineren dit
met moderne toptechnologie. Inmiddels bouwt Achielle e-bikes in hun
fabriek in Egem bij Pittem (West-Vlaanderen). Waar Achielle zo fier op
is en wat het uniek maakt, is dat alle stalen frames in de eigen fabriek
gemaakt worden, van buis tot volledig fietskader, in één atelier. Ook het
poederlakken gebeurt door eigen vakmensen. Ervaring van 3 generaties
lang, van vader op zoon. Het zijn stuk voor stuk moderne retrofietsen. Op
die manier vind je in elke fiets een beetje de ziel van Achielle.

ZOWEL KLASSIEKE ALS E-BIKES

Achielle bouwt zowel traditionele als elektrische fietsen. Peter Oosterlinck:
“In tegenstelling tot veel andere producenten, maken wij vandaag nog altijd
meer klassieke fietsen dan e-bikes. Maar we stellen vast dat elektrische
fietsen zeker aan belang winnen. Ondanks het feit dat we ons momenteel
ook nog blijven focussen op klassieke niet-elektrische fietsen, breiden we
onze modellen in het elektrische segment meer en meer uit.”

ONTWERP JE EIGEN ACHIELLE FIETS

De makers van de Achielle fietsen gaan er prat op dat ze je fiets op maat
kunnen assembleren, rekening houdend met al je wensen. Tom Oosterlinck:
“We starten vanaf een basismodel en aan de hand van een configurator
kan je de verdere opbouw zelf bepalen. Zo kies je voor de e-bikes uit 30
verschillende kleuren of je combineert meerdere kleuren in je ontwerp. Je kiest
je model, afmetingen en van daaruit begin je te ontwerpen. Je gaat verder met
de andere onderdelen zoals het stuur, het type van verlichting, riem of ketting,
de handgrepen, de banden, het zadel en de accu.” Alle mogelijkheden zijn in
de configurator op de website te bekijken en in te brengen. Voor bijkomende
vragen en advies kan je steeds bij één van de dealers terecht. Enkele weken
na de bestelling pik je je nieuwe gepersonaliseerde e-bike bij je dealer op.

DEALERS

Achielle e-bikes zijn enkel verkrijgbaar via de erkende fietsenmakers.
Uiteraard hebben niet alle dealers het volledige gamma aan modellen
van Achielle permanent in voorraad. Je neemt het beste op voorhand

contact op met de dealer als je op zoek bent naar een specifiek model.
Via onze website vind je een overzicht van alle dealers op kaart, maar
indien het niet lukt om een dealer in je omgeving te vinden, dan zoeken
wij die voor je op. Het volstaat om je gegevens in het aanvraagformulier
op de website in te vullen. Wil je een Achielle e-bike aankopen voor
het buitenland? Achielle werkt samen met fietswinkels in Frankrijk,
Nederland, Duitsland,... en met importeurs uit de Verenigde Staten,
Canada en Nieuw-Zeeland. De levertijd van de e-bikes varieert tussen
de 3 en de 6 weken.

ODETTE EN ALFONS ALS MODEL

De talrijke namen van de e-bike versies doen retro aan en geven een “klassieke”
touch aan de fietsen: “Odette”, “Alfons”, “Annette” of “Basiel” bijvoorbeeld. Het
design van de e-bikes is tevens gebaseerd op de fietsmodellen van decennia
geleden. Achielle heeft bovendien een bakfiets versie, de electric cargobike
“Ferre” en een lange versie van de e-bike, namelik de Longtail “Jean” voor
grote transporten. Die laatste versie heeft zowel voor- als achteraan een
stevige metalen draagsteun om je kinderzitjes of om een lading aan vast te
hechten. Alle modellen kunnen ook ingeschakeld worden voor de marketing-
communicatie van je bedrijf als “branded bicycle”. De naam of het logo van je
onderneming krijgen een prominente plaats op je e-bike.




TECHNIEK OP TOPNIVEAU

De meeste modellen zijn zelf te configureren. Tom Oosterlinck: "Achielle
kiest er resoluut voor om “lifestyle” fietsen te combineren met hoogwaar-
dige afwerking. Voor de montage werken we met high-end onderdelen en
leveranciers van kwaliteit. Denk maar aan Carbon Gates, Brooks England,
Busch & Muller, Ergotec, Ryde of Sapim. De e-bikes zijn uitgerust met
Shimano Steps drive units.” Het frame van de Achielle e-bikes wordt
volledig zelf in de eigen fabriek ontworpen, getest en gebouwd. Achielle
voorziet de frames zelf van poedercoating. Dankzij de sterke lak zijn
Achielle-fietsen bestand tegen zware omstandigheden en slecht weer. De
elektrische fietsen zijn uitgerust met onderhoudsvriendelijke onderdelen
van topniveau. Met de Shimano Steps middenmotor zit er een betrouwbare
motor in de fiets. Er is zeker aan de ondersteuning gedacht die je als fietser
meekrijgt. Het schakelen gebeurt manueel of volledig automatisch via de
Shimano versnellingen uit de Nexus of Alfine reeks. Die versnellingen zijn
speciaal ontworpen voor zware belasting en zijn zeer gebruiksvriendelijk.
Alle e-bikes zijn uitgerust met hydraulische schijfremmen die een constante
en kordate remkracht geven. De andere te kiezen onderdelen behoren
eveneens tot het topsegment van hoge technische kwaliteit. Niets wordt bij
Achielle aan het toeval overgelaten.

EEN ZEER BREDE DOELGROEP

Elektrische fietsen zijn niet meer uit het straatbeeld te denken. Het aandeel
aan elektrische fietsen op de weg stijgt gestaag. Peter Oosterlinck: “Veel
mensen schaffen vandaag, net zoals vroeger, een fiets aan om te pendelen
naar het werk, voor een fietstochtje in het weekend of voor lokale ver-
plaatsingen. Maar daarnaast zien we steeds meer dat een fiets aangekocht
wordt als vervanging van een tweede auto. Om die reden hebben we
beslist om een bakfiets en een longtail in ons gamma in te lassen.” Achielle
focust op iedereen die net iets anders wil dan de grote massa, die kiest
voor een persoonlijke uitstraling zonder te moeten inboeten aan kwaliteit.
De cargofietsen zoals de bakfiets en de longtail mikken vooral ook op
iedereen die echt op zoek is naar een gebruiksfiets en in vele gevallen een
auto wil vervangen door een elektrische fiets. Met de bakfiets of longtail

breng je de kinderen naar de kinderopvang, ga je boodschappen doen of
vervoer je een grotere lading die met een gewone fiets niet mogelijk is. Net
zoals bij de andere fietsen van Achielle kan je die cargo bike ook volledig
zelf naar wens samenstellen.

NOSTALGIE IS WEER HIP

Als je je afvraagt of het vandaag wel loont om fietsen te maken met een nos-
talgisch uiterlijk, dan kunnen we je geruststellen. Peter Oosterlinck: “Het heeft
misschien wat tijd en geduld gevraagd, maar uiteindelijk heeft een belangrijk
doelpubliek toegehapt. Hippe stedelingen zijn intussen gewonnen voor de
“simpele” maar degelijke fietsen. De keuze voor de klassieke stijl heeft zeker
bij hen goed uitgepakt.” Maar niet alleen bij stedelingen slaat het concept
van Achielle goed aan. Het gaat om heel wat meer profielen van klanten die
interesse tonen voor een e-bike van Achielle. Het fietsersbestand is nu ook
uitgebreid met gewoon modebewuste fietsers, mensen die gericht kiezen voor
de lokale economie of ook nog de sportieve gepensioneerden die nostalgisch
terugdenken aan de fiets van toen. Achielle heeft ervoor gezorgd dat nostalgie
voor velen weer hip kan zijn, ook als het gaat om elektrische fietsen.

AUTHENTIEKE MARKETING EN PUUR VAKMANSCHAP
Authenticiteit en ambacht zijn misschien holle en versleten marketingwoor-
den geworden, maar in Egem zijn ze nog volledig actueel en van toepas-
sing. In de fabriek is het alsof de tijd volledig stil is blijven staan. Alles lijkt
nog steeds op de ouderwetse werkplaatsen uit verviogen tijden. Maar de
authentieke passie voor de fiets kan je daar duidelijk voelen. De liefde en
het enthousiasme voor het vak werkt aanstekelijk. Tom Oosterlinck: “Het
komt vaak voor dat een dealer na zijn bezoek en rondleiding in onze fabriek
in de weken die volgen, plots meer fietsen gaat verkopen. Omdat hij ons
aan het werk heeft gezien, onze passie heeft gevoeld en ons verhaal kent,
kan hij dit beter overbrengen naar de klant. Je koopt een fiets met een hart
en een ziel. De ziel van Achielle.”

WWW.ACHIELLE.BE
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MOUSTACHE

DEEL DE PASSIE VOOR ELEKTRISCHE FIETSEN

TEKST: JOANNA PAYS - FOTO'S: MOUSTACHE

Moustache ontwerpt en produceert elektrisch ondersteunde fietsen
voor elke gelegenheid - of het nu gaat om woon-werkverkeer in de
stad of mountainbiken. Het bedrijf werd iets meer dan 10 jaar geleden
opgericht door fietsliefhebbers Greg Sand en Emmanuel Antonot en is
nu uitgegroeid tot een internationaal netwerk van dealers en klanten.
Het doel is en blijft om het plezier van fietsen toegankelijk te maken
voor een nieuw publiek, met elektrisch ondersteunde fietsen.

DE INSPIRATIE

“In 2010 nam het aantal elektrische fietsen op de markt toe, maar veel
daarvan waren van slechte kwaliteit” legt Emmanuel uit. “Ik begon na te
denken over de kwaliteiten die ik in een elektrische fiets zou willen zien
en hoe we ze leuker en aangenamer konden maken voor verschillende
omgevingen. Qua ontwerp wilde ik een elektrische fiets met een grotere
stabiliteit en een beter zwaartepunt. |k wilde ook mijn passie voor de fiets
delen en deze aantrekkelijker maken door elektrische fietsen te gebruiken
- en niet alleen voor fietsen in de stad, maar overal. [k begon ideeén uit te
werken en toen bracht mijn accountant me in contact met Greg. Toen zijn
we begonnen met de ontwikkeling van ons eerste prototype.

Greg en Emmanuel hebben allebei een passie voor fietsen en komen allebei
uit kleine dorpen in de buurt van Epinal, in de Vogezen in Frankrijk. De streek
is een paradijs voor fietsers met verschillende soorten terrein. Het was een lo-
gische keuze dat ze de basis voor Moustache in dezelfde regio wilden leggen.

EEN GROEIENDE MOUSTACHE FAMILIE

Moustache begon in 2011 in een klein kantoor aan huis, met alleen de twee
medeoprichters. Vandaag heeft het bedrijf een fabriek van 10.000 m? in
de buurt van Epinal, en 180 personeelsleden. In de zomer van 2023 opent
Moustache een extra vestiging van 3000 m?, 100 procent aangedreven
door hernieuwbare energie. “Het bedrijf is sneller gegroeid dan we ons ooit
hadden kunnen voorstellen”, zegt Greg.

De Moustache elektrische fiets familie is gegroeid van 7 naar meer dan 70 mo-
dellen. Gebruikers zijn er zeker de beste oplossing voor hun levensstijl te vinden
binnen de 14 verschillende gamma'’s, waaronder stadsfietsen, bakfietsen, snel-
heidsfietsen, polyvalente fietsen, kinderfietsen, mountainbikes en zelfs tandems.

KWALITEIT EN INNOVATIE

“Kwaliteit is het belangrijkste kenmerk van ons product” aldus Greg. “Wij
positioneren ons als een premium product, van concept en ontwerp tot en
met de dienst na verkoop voor onze dealers en eindgebruikers. Elk van
onze fietsen wordt van begin tot eind volledig met de hand gebouwd door
een van onze werknemers, dus ze zijn echt heel trots op het eindproduct.”

Voor de elektrische motoren koos Moustache, om de beste kwaliteit te ga-
randeren, voor een samenwerking met Bosch. Bosch en Moustache hebben
sinds het begin nauw samengewerkt en blijven nauw samenwerken en samen
innoveren. Moustache heeft bijvoorbeeld samen met hen een specifieke onder-
steuningsmodus ontwikkeld die perfect past bij hun elektrische mountainbikes.



WAAROM “MOUSTACHE"?

De snor is altijd een integraal onderdeel geweest van de fiets. Zoek niet
verder dan het beroemde snorrenstuur! Moustache fietssturen zijn een
moderne kijk op het beroemde snorrenstuur van vroeger. Elke snor is
uniek, elke snor is herkenbaar, elke snor heeft een sterke identiteit, net
als Moustache-fietsen.

EMMANUEL ANTONOT & GREG SAND

“De afgelopen 10 jaar zijn we er meer en meer van overtuigd geraakt
dat het mogelijk is om onze gewoontes te veranderen en de auto in de
garage te laten staan, op maandagochtend, en elke andere dag van de
week!” aldus Greg “Daarom hebben we de allereerste Moustache-fiets
“Lundi” genoemd.”

OM HET VOLLEDIGE GAMMA TE BEKIJKEN OF OM UW DICHTST-
BIJZIJNDE DEALER TE VINDEN VOOR EEN MOUSTACHE FIETS
PROEFRIT, SURF NAAR HTTPS://MOUSTACHEBIKES.COM/FR/
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SPECTER 1 IS DE SPORTWAGEN

VAN DE S-PEDELEC
PARELTJE VAN TECHNOLOGIE EN TOPDESIGN

TEKST: DOMINIEK SAELENS - FOTO'’S: SPECTER

Op zoek naar een blitse, comfortabele en hoogtechnologische speedpe-
delec van lokale bodem? De Specter 1 is ongetwijfeld de juiste keuze. De
gloednieuwe opvallende e-bike van de Gentse start-up is pas sinds eind
2022 verkrijgbaar op de markt. Specter is een Belgisch merk dat zelf eigen
componenten en software voor de speedpedelec ontwerpt en bouwt. De
Specter 1 is uitgerust met lichte materialen, hoogwaardige technologie en
een opwindend aerodynamisch design. De Specter 1 is de speedpedelec
van de volgende generatie die je hart sneller doet kloppen.

JAMES BOND

Ondernemer en architect Maarten Baert is al van kindsbeen af gefasci-
neerd door sportwagens, speedboten en motoren. De laatste jaren werd
zijn aandacht getrokken door de opkomst van nieuwe en snelle e-bikes als
alternatief voor motoren of zelfs auto’s. Technologie en design zijn altijd al
een bron van interesse geweest van de jonge Maarten. Hij zocht naar de
sportieve gestroomlijnde s-pedelec, maar het aanbod dat hij vond, stelde
hem teleur. Ze waren telkens te log, technologisch achterhaald of niet om
aan te zien. Ferdinand Porsche indachtig — “I couldn't find the sports car of
my dreams, so | built it myself” — begon hij in 2019 zelf aan het ontwerp
van de speedpedelec van zijn dromen. Het moest een onconventionele
high-end sportieve James Bond versie van de speedpedelec worden. De

naam Specter verwijst trouwens naar een fantoom of geest die zich vlie-
gensvlug met precisie door de stad begeeft.

TOTAALDESIGN MET VISIE

Maarten begon zijn ontwerp “from scratch”. Alle onderdelen zoals het
frame, de wielen, de pedalen, het stuur, de knoppen, de kabels, de sloten
en zelfs de spaken passeerden de revue op de tekentafel. Alle afzonderlijke
componenten moesten evolueren naar een globaal passend totaaldesign,
gebaseerd op een duidelijke visie. Het moest een comfortabele coole
eigentijdse, lichte, zeer wendbare en hoogtechnologische speedpedelec
worden, een sportwagen op twee wielen.

STEALTH

De Specter 1 valt op door zijn unieke vormgeving. Het is een uitzonder-
lijke s-pedelec die bij een eerste aanblik je mond doet openvallen. Het
doet denken aan een gestroomlijnde Formule 1 bolide door het strakke
en hoekige frame. Het futuristische kader springt onmiddellijk in het oog.
Met elk detail is rekening gehouden. De mix van diagonalen straalt pure
dynamiek uit. De hoekige en geplooide vormen, in combinatie met de
donkere tinten, doen ons denken aan de supersonische Stealth straal-
jager, onzichtbaar op de radar en boordevol met spitstechnologie. De
vormen hebben bovendien als gevolg dat er een opmerkelijk spel ontstaat



van licht- en schaduweffecten. Dit cre€ert reliéf en geeft het frame de
allure van een modern kunstwerk.

LICHTGEWICHT

De Specter 1 is uitzonderlijk licht voor een speedpedelec, amper 20 kilo-
gram. Maarten Baert, CEO van Specter: “We hebben met opzet een lichte
e-bike willen bouwen, want hoe minder energie je verbruikt, hoe verder je
bereik is. Een lichte fiets betekent ook dat je die makkelijker kan verplaat-
sen en parkeren. Hoe vlotter je bovendien kan manoeuvreren, hoe meer
rijplezier je aan de speedpedelec beleeft.” Je stopt de fiets bijvoorbeeld
zonder probleem in de wagen of je draagt hem met één hand de trap op.
Het frame van de Specter 1 bestaat, net zoals bij racefietsen, uit bijzonder
stevig maar licht carbon. Ook bij de andere onderdelen is erop gelet dat
het gewicht tot een minimum moest worden beperkt, zonder te moeten
inboeten aan kwaliteit. Een laag gewicht heeft nog een voordeel, namelijk
de capaciteit om snel te kunnen accelereren. Met de Specter 1 schiet je
vooruit als een pijl uit een boog. Voor je het weet, zit je aan de topsnelheid
van 45 kilometer per uur. Specter heeft gekozen voor een middenmotor
zodat het gewicht evenwichtig is verdeeld over het geheel van de e-bike.
Dat biedt uiteraard ook extra stabiliteit tijdens het rijden. Het resultaat is
een lichte, stabiele maar snelle fiets met een groot bereik.

HOOGTECHNOLOGISCH DISPLAY

In de cockpit van de speedpedelec vind je een uitgebreid hoogtechno-
logisch instrumentarium met ondersteuning voor wifi, bluetooth en 4G.
Je hoeft je geen zorgen te maken want je smartphone kan tijdens de rit
gewoon opgeborgen worden. De Specter 1 heeft een volledig geintegreerd
display en maximaal afgesteld op wat je als fietser nodig hebt. Je stelt je
fietsroute op voorhand in met een app op je smartphone en je consulteert
je snelheid, verbruik en informatie over weer en wind op je display. Je krijgt
de navigatiemogelijkheden en zelfs een kaart met de laatste weersver-
wachtingen op je scherm. Dit allemaal is te bedienen via twee buttons op
het stuur. De Specter 1 is de eerste e-bike die compleet op Android draait.
Via de connectie met de app en bluetooth, kan je je speedpedelec ook
gemakkelijk lokaliseren, op slot doen en ontgrendelen.

PENDELAAR MAAR OOK RECREANT

Is de Specter 1 iets voor jou? Ga je met de fiets naar het werk of hou je van
een leuke comfortabele fietstocht? Heb je een geleasede bedrijfswagen en
ben je bereid om over te schakelen naar een speedpedelec met vergelijk-
baar comfort? Dan is de Specter 1 zeker iets voor jou. De speedpedelec
richt zich ook tot elke auto- en fietsliefhebber die de lat net iets hoger wil
leggen. Zowel qua design, comfort, rijplezier als technologische mogelijk-
heden. Het comfort dat je (elektrische) wagen je biedt, kan je ook met je
speedbike ervaren, zodat elke rit een belevenis wordt.

TESTRIT OP JOUW GEKOZEN LOCATIE

Indien je de Specter 1 wilt uitproberen, dan kan je een proefrit boeken via
de website. Kies de locatie - bij je thuis, op kantoor of langs je favoriete
fietsroute - en vervolgens een beschikbaar tijdslot. Je krijgt snel een bericht
met de concrete afspraak. Specter kiest resoluut voor klantvriendelijkheid,
want ook het onderhoud en eventuele herstellingen kunnen plaatsvinden
op een locatie naar keuze, bij je thuis of op het werk bijvoorbeeld. Je
kan bovendien kiezen voor een serviceabonnement, waarbij zowel het
onderhoud, herstellingen als reisbijstand en een verzekering tegen diefstal
is inbegrepen. Maarten Baert, CEO van Specter: “We hechten veel belang
aan klantvriendelijkheid. Indien de klant dit wenst, regelen we voor hem
zelf de inschrijving bij de Dienst voor Inschrijvingen van Voertuigen en ook
de verzekering. Klanten kunnen bij onze partners terecht voor eventuele
leasingformules en onderhoudscontracten.”

CONFIGUREER JE EIGEN SPECTER 1

Wil je je eigen Specter 1 zelf configureren? Je kan je keuzes eenvoudig
ingeven via de website. Je kiest één van de kleuren, de grootte van klein
over medium tot groot. Verder krijg je de keuze tussen een handgeschakel-
de naafversnellingsbak met 7 versnellingen of een automatische traploze
versnellingsbak. Met een volautomatisch schakelsysteem zit je altijd in de
juiste versnelling. Gewoon comfortabel trappen en gaan. De handgescha-
kelde versie geeft je meer power. Je kan ook nog andere opties aanduiden
zoals een dubbele batterij met groter bereik, een bagagedrager op maat,
een zwaardere motor of een geintegreerd vouwslot. De speedbike heeft
een riemaandrijving die ervoor zorgt dat het onderhoud steeds laag is, een
belangrijke besparing op de kost. Je krijgt een gepersonaliseerde offerte
per mail en indien je de Specter 1 aankoopt, dan is de thuislevering in de
prijs inbegrepen.

MAARTEN BAERT

Maarten Baert is een Gentse ondernemer met West-Vlaamse roots. Hij
studeerde architectuur maar stapte na een eerste ervaring in een architec-
tenbureau over naar de reclamewereld. Hij legde zich daar vooral toe op
grafisch 3D-werk. In 2015 richtte hij het designbedrijf Divide op dat zich
vooral focust op 3D-visualisatie, animaties en visual effects voor klanten
zoals Mini, Toyota en Aldi. Divide heeft een 3D en VFX studio waar een
bekwaam team van digitale makers gepassioneerd werkt aan het vertalen
van ideeén naar aansprekende visuele inhoud. Zijn feeling voor grafische
vormgeving en design combineert hij met een grote passie voor sportieve
wagens. Net de combinatie van die interesses verklaart waarom hij de drive
heeft gevonden om de speedpedelec van zijn dromen te realiseren. Specter
werd in 2020 opgericht en levert sinds eind 2022 de eerste speedpede-
lecs.

WWW.SPECTER.BIKE
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FIETSLEASING

WORDT STEEDS INTERESSANTER

Het leasen van een bedrijfswagen is alom ingeburgerd. De laatste jaren zat ook
fietsleasing helemaal in de lift. De fiets is het ideaal vervoersmiddel om op een
aangename manier van en naar het werk te pendelen.- Ook fiscaal is het een
zeer interessant voordeel, zowel voor de werkgever als voor de werknemer. KBC
Fietsleasing is een pionier als het op fietsleasing aankomt en marktleider met
meer dan 25000 fietsen in omloop. Ze zijn dan ook de ideale partner om je te
begeleiden naar een gezond en haalbaar alternatief om je woon-werkverkeer zo
aangenaam en voordelig mogelijk te maken. Wij gingen polsen bij Wim Vanzeir
(Digital Transformation, Marketing & Communication manager) en Sylvie Thiry
(Product manager) van KBC Fietsleasing naar de laatste trends in de branche.

TEKST: JOCHEN SCHEIRE




Wat zijn de grootste voordelen van fietsleasing?

Het blijft voor vele bedrijven, en ook voor overheidsinstanties een oefening
wanneer er moet gekozen worden tussen aankopen of leasen. Het leasen
van een fiets heeft wel degelijk voordelen voor de werknemer t.o.v. de
aankoop van de fiets. Dit komt mede door het Brutoloonruil principe.

Kort samengevat komt het erop neer dat de werknemer een deel van
zijn brutoloon kan inzetten om een fiets te leasen, waar dat bij aankoop
van een fiets niet mogelijk is. Bij Brutoloonruil wordt het brutoloon dat de
medewerker inzet voor fietsleasing door de werkgever verhoogd met de
RSZ-bijdrage en het vakantiegeld om het maandelijks leasebedrag samen
te stellen. Voor de werkgever is de kost voor leasing op die manier kosten-
neutraal dan wanneer de werkgever alle RSZ-bijdragen en vakantiegelden
op het volledig brutoloon dient te betalen. Voor de werknemer is de effec-
tieve kost voor de fiets inclusief diensten zijn maandelijkse netto-loonruil.

Voornamelijk bij overheden en lokale besturen is er voorts de mogelijkheid
om de bruto eindejaarspremie in te zetten voor de leasing, en dat geduren-
de drie jaar. Een werknemer kan dus op 3 jaar een fiets, inclusief diensten
afnemen door zijn bruto-eindejaarspremie in te zetten. Mocht de werkne-
mer een fiets aankopen en die verrekenen met de netto-eindejaarspremie,
zou deze persoon gemiddeld 6 jaar zijn netto-eindejaarspremie moeten
inzetten. Dat zorgt ervoor dat een werknemer die zijn bruto-eindejaarspre-
mie inzet, 3 jaar lang een fiets kan leasen, hem overnemen, en daarna nog
drie jaar lang de netto-eindejaarspremie kan sparen.

En wat is dan de grote sterkte van KBC Fietsleasing?

KBC Fietsleasing zet heel hard in op digitaliteit, en dat vanuit het stand-
punt van elke partij. Wij willen als KBC-Fietsleasing zowel de dealers, de
werknemers en werkgevers, maar ook onze eigen medewerkers digitaal
ontzorgen. KBC Fietsleasing is de eerste die rechtstreeks connecteerde
met de kassasystemen van fietsdealers, wat nog steeds uniek in de markt
is.

Ten opzichte van de concurrentie is KBC Fietsleasing uniek omdat de ket-
ting werknemer — werkgever — dealer — KBC-medewerker, volledig digitaal
ontsloten is. Dat is voor elke partij een enorm voordeel, omdat iedereen
steeds op een vlotte manier kan ontzorgd worden. Ook de sociale secreta-
riaten kunnen via software interfaces (API's) makkelijk connecteren met het
digitale systeem van KBC, wat heel wat werk bespaart voor HR-diensten
van bedrijven en de sociale secretariaten zelf. Dit alles wordt geintegreerd

in het KBC MoveSmart platform, waardoor een werknemer makkelijk via
zijn persoonlijke barcode een offerte kan aanvragen bij een dealer. Deze
offertes worden onmiddellijk doorgestuurd naar het sociaal secretariaat. De
werknemer ziet meteen de impact op zijn loon en kan beslissen of hij al dan
niet ingaat op het voorstel.

Al deze zaken bieden een meerwaarde tegenover concurrenten. KBC
Fietsleasing maakt deel uit van een grote groep wat uiteraard heel wat
voordelen oplevert voor de klant; zowel naar gebruiksgemak toe, maar ook
zeker naar het ontzorgen van gebruikers. De wetenschap dat KBC steeds
mee is met de laatste evoluties betreffende fiscaliteit en digitaliteit, zou
klanten toch moeten overtuigen dat er een grote meerwaarde is tegenover
kleinere spelers. Ook naar GDPR toe ben je bij KBC zeker dat er correct met
je gegevens wordt omgegaan.



Wim Vanzeir

Hoe begeleidt KBC Fietsleasing kleinere

bedrijven naar het gebruik van deze tools?

Kleinere bedrijven kunnen via het KBC MoveSmart platform gebruik maken
van de zelfregistratie, waarbij de werknemer een link ontvangt van zijn
werkgever waarmee hij een account kan aanmaken om zijn fietsleasing
te regelen. Naar de mobility manager toe maken we nu gebruik van een
standaard policy. Deze policy houdt rekening met de aanbevelingen van
KBC Fietsleasing. Door deze aanbevelingen te volgen, kan de mobility
manager op een fiscaal correcte manier aan de slag met alle aangeboden
mobiliteitsoplossingen, waaronder ook fietsleasing. Op die manier wil KBC
Fietsleasing zijn expertise delen met de klant, en zo alles op een eenvou-
dige, maar correcte manier af handelen.

Is er een grote keuze aan fietsdealers waar

de werknemer ondertussen terecht kan voor

de aanschaf van zijn leasingfiets?

Er was van bij de start al een grote keuze aan fietsdealers waar
de werknemer terecht kon, maar steeds meer dealers erkennen de
voordelen van het digitale kassasysteem. Zo zijn recentelijk nog heel
wat grote fietsdealers en ketens aangesloten op de digitale ketting.
Daarnaast zijn er uiteraard al heel wat kleinere, lokale dealers die van
het digitale kassasysteem gebruik maken. Voor alle dealers — groot
of klein - voorziet KBC Fietsleasing ook een opleiding en is er een
helpdesk - zowel via het kassasysteem als via KBC fietsleasing - om
bij vragen de dealer optimaal te ontzorgen. Door deze opleiding en
ondersteuning wordt het makkelijk voor de dealer om deel uit te maken
van de digitale ketting. En daar profiteert de eindgebruiker uiteraard
als eerste van.

Waarom is het voor KBC Fietsleasing zo belangrijk om

in zee te gaan met zoveel mogelijk lokale dealers?

We kiezen er bewust voor om de lokale fietsdealer een grote rol te laten
spelen. Enerzijds is het belangrijk dat een eindgebruiker zo dicht mogelijk
bij zijn woonplaats terecht kan voor de aanschaf en het onderhoud van zijn
fiets, anderzijds hebben deze dealers ook de nodige ervaring en kennis
om de klant zo goed mogelijk te begeleiden bij de aankoop en het gebruik
van een fiets.

KBC Fietsleasing biedt verschillende onderhoudspakketten aan.
Ook hierin speelt de dealer een belangrijke rol. In het verkoopsge-
sprek zal de dealer vragen hoe vaak de fiets wordt gebruikt, voor
welk traject, onder welke omstandigheden, enz... Zo kunnen ze
de klant de juiste fiets, de juiste accessoires en het juiste on-
derhoudspakket aanbieden. De fietsdealer is dus een belangrijke
pijler in het fietsleasing-verhaal. Momenteel zijn er ook merken
die enkel online fietsen verkopen, maar de vrees is een beetje
dat de persoonlijke aanpak die we bij KBC Fietsleasing zo belangrijk
vinden daar ontbreekt. Vandaar dat we deze merken op dit ogenblik
niet aanbieden.

De merkenportefeuille van KBC Fietsleasing blijft groeien! Onlangs zijn er
bijvoorbeeld enkele grote merken zoals Pinarello, Qwic, Norta en Veloe
bijgekomen, wat de keuze voor de eindgebruiker weer een stuk interes-
santer maakt.



De totaalpartner

vVoor uw

fietsplezier

Over ons

Minerva is een Belgische
fietsen groothandel uit Ieper,
gespecialiseerd in elektrische fietsen.
Minerva ontwikkelt fietsen die stevig,
veilig en comfortabel zijn.

Heb je de fiets nu nodig voor woon-,
werkverkeer, om te sporten of
recreatief, bij Minerva ben je aan

het juiste adres.

Contacteer ons

Minerva cycling NV.

Bargiestraat 32

8900 Ieper

WWW.Mminerva.be

0032 57 36 27 40

Eveneens winkel: Minerva Bike Outlet

o mMinerva

Onze services

Service bike

e Minerva’s eigen hersteldienst
e Aan huis of bij servicepunt

* Netwerk van 120 servicepunten
e 3 jaar garantie op elektronische

onderdelen mits registratie ﬂ’.

H = L\
Mlnerva Blke Plus INSURANCE

¢ Fietsverzekering i.s.m. AG Insurance
e Scan de QR code voor meer info

Leasing

e Zowel voor bedrijven als
particulieren

e Contacteer ons voor meer info




Wat is het aandeel van E-bikes in de

leasingportefeuille van KBC Fietsleasing?

Om en bij de 60% van de fietsen in leasing zijn e-bikes. Speed pedelecs
vertegenwoordigen 20%, waardoor geélektrificeerde fietsen 80% van de
portefeuille uitmaken. De waarde van de fietsen in fietsleasing stijgt ook
steeds. De gemiddelde prijs van een leasefiets zit momenteel rond de
3700 euro, wat aanzienlijk hoger is dan de fietsen die particulier worden
aangekocht. Dit is ook enkel mogelijk omdat fietsleasing zo een interessant
concept is.

€En hoe belangrijk is fietsleasing binnen het

leaseverhaal van KBC Autolease?

Dit jaar zullen voor het eerst wellicht meer nieuwe leasefietsen besteld
worden dan wagens. Maandelijks werden er in 2022 meer dan 1000
fietsen in leasing aangeboden. Dit maakt duidelijk dat fietsleasing
steeds meer ingeburgerd geraakt. Naar ons gevoel is er zelfs nog heel
wat ruimte om meer mensen op de kar te laten springen. De vereen-
voudiging en digitalisering die KBC Fietsleasing aanbiedt speelt daarin
een grote rol.

Vinden alle klanten makkelijk de weg naar

MoveSmart in de KBC Mobile-app ?

Klanten die al langer gebruik maken van KBC Fietsleasing waren soms niet
gestart in het digitale verhaal. Ondertussen zien we een grote groei in het
gebruik van MoveSmart in KBC Mobile.

Sinds kort is het ‘einde contract’ gedigitaliseerd; waar vroeger het
teruggeven van de fiets nog een manueel gegeven was, verloopt dit
nu ook allemaal automatisch. Twee maanden voor het aflopen van het
contract krijgt de gebruiker een bericht waarin wordt aangegeven wat
de mogelijkheden zijn op het contracteinde. Hij kan ervoor kiezen om
de fiets over te nemen of in te leveren. De juiste prijs voor de overname
wordt vermeld, en de gebruiker krijgt meteen alle betalingsinstructies.
Ofwel wordt er een afspraak gemaakt bij de dealer om de fiets terug in
te leveren.

Worden de fietsen die worden teruggebracht

dan door de dealers verkocht?

KBC Fietsleasing wil sterk inzetten op de remarketing van de fietsen.
In Londerzeel worden leasewagens en -fietsen die einde contract zijn
opnieuw verkocht. Hierdoor kunnen mensen (online of via de veiling) een
kwalitatieve tweedehands fiets kopen met een jaar garantie. Fietsen wor-
den op de website (https://carsales.autolease.kbc.com/fietsen/) op een
mooie manier gepresenteerd. Er zullen ook steeds meer fietsen worden
aangeboden. Eén ding is zeker: de leasefietsen van KBC zitten meer dan
ooit in de lift!

ALLE INFO KAN VERDER WORDEN VERKREGEN VIA
DE OVERZICHTELUKE SITE WWW.KBC.BE/FIETSLEASING
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Security Tech Germany

SECURITY AT
SPECIAL LENGTH

* Vouwslot met bijzonder hoog security level in de lengte 110 cm
* 5,5 mm geharde elementen met extra zachte 2 componenten coating

+ ABUS XPlus cilinder biedt optimale bescherming tegen picking

[ ——— |
abus.com Made in Germany
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ABUS GEEFT GEVOEL VAN VEILIGHEID

MADE IN GERMANY

TEKST: DOMINIEK SAELENS - FOTO’S: ABUS

ABUS zorgt sinds 1924 wereldwijd voor een goed gevoel van veiligheid.
De Duitse fabrikant is aanvankelijk gestart met het produceren van sloten.
Doorheen de jaren is ABUS ruimer gaan denken en heeft zich gefocust
op veiligheid. Vandaag biedt ABUS kwaliteitsproducten aan met een hoge
mate van betrouwbaarheid, een lange levensduur en een eenvoudige
bediening. E-bike liefhebbers kennen ABUS ongetwijfeld van de gestroom-
lijnde en oerdegelijke fietshelmen. De internationale speler heeft echter
heel wat meer in petto als het over “een goed gevoel van veiligheid” gaat.
Naast fietshelmen en veiligheidssloten behoren ook veiligheidssystemen
voor mobiele eigendommen zoals motoren en boten tot het uitgebreide
gamma aan producten. ABUS wordt binnenkort 100 jaar, een eeuw van
permanente evolutie in innovatieve technologie.

VEILIGHEID ONDERWEG

Het hoeft niet gezegd dat, bij een ongeluk, het dragen van een fietshelm
het risico op een hoofdletsel drastisch reduceert. De huidige ABUS-helmen
onderscheiden zich door de hoge kwaliteit van de gebruikte materialen.
ABUS biedt meer dan 1200 varianten in types en kleuren. Helmen voor
kinderen, de cityhelm voor de dagelijkse rit naar de winkel of kantoor. Maar
ABUS biedt ook high-end sporthelmen aan. Het zijn innovatieve helmen die
uitstekend ventileren, over een prima draagcomfort beschikken en aan de
vorm van je hoofd aan te passen zijn. De Pedelec 2.0 is bijvoorbeeld een
fietshelm die voldoet aan de hoge veiligheidseisen in steden. Met het lage
slaapgedeelte biedt de helm een bijzonder goede bescherming. De versie
heeft een geintegreerde regenkap die bij regen snel over de helm kan
worden getrokken. De felle oplaadbare lamp en het verwisselbare vizier
bieden extra passieve bescherming.

KEYLESS IS MORE

ABUS is de expert in Belgié op het vlak van veiligheidssloten voor mo-
biele toepassingen. Door aansluitmogelijkheden voor accessoires zoals
kettingen en kabels kan ABUS je nog beter tegen diefstal beschermen.
ABUS biedt een groot assortiment aan hoogwaardige beugel-, ketting-,
vouw,- spiraalsloten en gepantserde kabelsloten. Met een fietsslot van
ABUS verklein je de kans gevoelig dat je e-bike gestolen wordt. Wil je je

fiets met meerdere sloten tegelijkertijd beveiligen? ABUS biedt daarom
het One Key Systeem aan op basis van een Plus of XPlus sleutel, één
sleutel voor al de sloten van je e-bike. De nieuwste SmartX versies fiets-
sloten laten bovendien toe dat je het slot via je smart phone kan openen
of sluiten. Maak van je iOS of smartphone je eigen sleutel en ervaar de
voordelen van de handsfree SmartX cilinder. Het slot biedt in combinatie
met een 100 dB alarm het hoogste beveiligingsniveau voor high-end
e-bikes, elektrische bakfietsen en cargo bikes. De voortdurende innovatie
op het vlak van materialen en techniek zorgt ervoor dat ABUS potentiéle
dieven altijd een stap voor is.

NIEUW IN SEIZOEN 2023

Voor het wielerseizoen 2023 stelt ABUS enkele nieuwigheden voor. Of
het nu gaat om sportief fietsen of dagelijks gebruik, ABUS helmen bieden
innovatieve kenmerken en een moderne look met trendy kleuren. De nieu-
we ABUS PowerDome racehelm “made in Italy” is het resultaat van hoe
de Duitse ingenieurskunst en het ltaliaanse design samenvloeien in een
nieuwe helm. Er is ook nog de Urban-l 3.0 in de moderne ACE-uitvoering,
de stijlvolle HUD-Y met praktisch vizier tegen regen of insecten. Ook in
het assortiment fietssloten zijn er nieuwe versies van de Goose Lock met
zwanenhals-technologie en de nieuwe serie lichtgewicht Combifiex-sloten.
Het is een nieuwe vorm van flexibele veiligheid.

OOK ATLETEN FIETSEN MET ABUS

ABUS is sinds 2017 officiéle sponsor van het Movistar Team, het succes-
volle professionele UCl-wielerteam met bekende atleten zoals Alejandro
Valverde. Onlangs werd de samenwerking verlengd tot 2025. Ook Mathieu
van der Poel, Annemiek van Vleuten en de ploegmaats van Alpecin-Fenix
rijden met de helmen van ABUS. Tijdens de afgelopen Tour de France had-
den ze 4 modellen ter beschikking. ABUS sponsort vooral met helmversies
die het midden houden tussen aerodynamica en koeling. De modellen
krijgen heel wat bijval bij de atleten. Wil je ook een professionele fietshelm,
surf dan snel naar de website van ABUS en kijk naar het aanbod.

WWW.ABUS.COM/BE_NL/ Y
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BIKEBAT HERSTELT ELKE FIETSBATTERI)

EEN NIEUWE BATTERI] IS

TEKST: DOMINIEK SAELENS - FOTO’S: BIKEBAT

Zoek je een nieuwe fietsbatterij? Misschien is het niet nodig om een
nieuwe batterij te kopen en kan je die gewoon laten herstellen. Bikebat
is met zijn jarenlange ervaring de specialist op het vlak van herstellingen
van fietsbatterijen. De medewerkers van Bikebat beschikken over de
beste test- en herstelapparatuur. Het zijn stuk voor stuk experten in hun
vak. Op basis van wat je wenst en wat de originele batterij toelaat, is
het zelfs mogelijk om de capaciteit van je batterij gevoelig te vergroten.

VOOR DE HELFT VAN DE PRIJS

Heb je al een tijdje de indruk dat je e-bike het minder lang kan uithou-
den en dat hij minder vinnig is? Valt het op dat je steeds minder ver
kan rijden? Heeft je elektrische fiets de kracht niet meer van vroeger?
Dan bestaat de kans dat er iets scheelt aan je batterij. Hiervoor kan je
terecht bij Bikebat. Onafhankelijk van de leeftijd van je batterij of van
het merk. De ervaren technici van Bikebat maken je batterij weer als
nieuw en zelfs beter. Bikebat pompt nieuw leven in je fietsbatterij voor
de helft van de prijs van een nieuwe batterij. Want het prijskaartje van
een nieuwe batterij valt dik tegen. Je zoekt de herstelpunten op via de

NIET ALTI)D NODIG

website, je brengt de batterij naar het dichtstbijzijnde officiéle Bikebat
herstelpunt. Of je surft naar de webshop, je brengt je gegevens in en wij
zorgen voor de rest. Je batterij wordt met de beste zorgen hersteld door
experten in het vak. Je krijgt een serienummer en daarmee kan je de
status van de herstelprocedure via een track-and-tracesysteem op de
voet volgen. Er is bovendien ook een handige calculator op de website
te vinden om de prijs van de herstelling te berekenen. Vul het voltage
en het aantal ampere in en de calculator berekent hoeveel de herstelling
exact zal kosten. Zo kan je dit gemakkelijk vergelijken met de kost van
een nieuwe batterij.

SNEL, EENVOUDIG EN DUURZAAM

Bikebat herstelt alle merken van batterijen. De technici demonteren je
batterij, halen er de oude cellen uit en behouden de behuizing. Dit is
zeker en vast goed en duurzaam voor het milieu en het scheelt minstens
de helft in je onkosten. Ze berekenen hoeveel cellen in de behuizing
passen en nadien maken ze een batterijpack op maat. Hiervoor worden
de nieuwste lithium-ion-batterijcellen gebruikt zodat je herstelde batterij
zo goed als nieuw is en veel langer meegaat. Die nieuwe cellen zijn
veel kleiner en veel krachtiger dan de oude. Ze hebben een veel hogere
energiedichtheid dan de oudere versies. Die fietsbatterij zorgt voor een
hoge actieradius van de elektrische fiets en levert tevens meer energie
dan andere batterijen van dezelfde afmetingen. Nadien testen de technici
van Bikebat de herstelde batterij en sluiten ze de behuizing. Snel en
eenvoudig. Binnen de twee weken kan je je batterij ophalen in het her-
stelpunt, krijg je een testrapport van je herstelde batterij en kan je weer
fietsen als nooit tevoren. Bikebat zorgt niet alleen voor de optimalisatie
van je batterij maar biedt bovendien een duurzame milieuvriendelijke
oplossing.

HOE KAN JE LANGER VAN JE BATTERI GENIETEN?

Het is belangrijk om tijdens de wintermaanden je batterij niet lang in een
koude en vochtige omgeving te laten liggen zonder te herladen. Je kan
de batterij dus best uit je fiets halen en in een verwarmde droge kamer
leggen. Een omgevingstemperatuur tussen 10 en 25 graden Celcius is
ideaal. Indien je de initiéle autonomie van je e-bike wil behouden, moet
je je batterij na 4 a 5 jaar vervangen. Dit betekent toch snel een kost
van €500 tot €1000. Kies daarom bij aanvang beter een batterij met
een hoge capaciteit. Indien je een versie met lagere capaciteit koopt, zal
je die waarschijnlijk eerder moeten laten vervangen. In elk geval zal je
na verloop van tijd moeten uitkijken naar een nieuwe. Bikebat biedt de
oplossing door de batterij te herstellen met een hogere capaciteit.

WWW.BIKEBAT.BE



DIT Z1JN DE
3 POPULAIRSTE LEASEFIETSEN

BlJ CYCLIS BIKE LEASE IN 2022

Wist je al dat je je favoriete fiets kan leasen via het werk?
Ondertussen rijden meer dan 26.000 werknemers rond met een leasefiets van Cyclis.
Dit zijn de 3 populairste fietsen van dit jaar:

TREK DISTRICT+8

Deze elektrische stadsfiets biedt ondersteuning tot 25 km/u.
De geveerde voorvork en zadelpen zorgen voor optimaal comfort.

Catalogusprijs: € 3599
Prijs na 3 jaar leasing: € 2829 (incl diensten en overname restwaarde**)

RIDLEY FENIX SLIC

Een rasechte koersfiets die ontwikkeld werd in samenwerking met
de wielerploeg van Lotto Soudal. Dat verklaart al meteen waarom
deze fiets zo populair is. De Ridley Fenix combineert comfort met power.

Catalogusprijs: € 3949
Prijs na 3 jaar leasing: € 3121* (incl diensten en overname restwaarde*)

STROMER ST3 PINION

Stromer speedbikes zijn razend populair, ook bij onze fietsers!
Wil je snel op het werk geraken? Dan is de speed pedelec jouw ding

Catalogusprijs: € 8258
Prijs na 3 jaar leasing: € 5896* (incl diensten en overname restwaarde**)

*Prijzen zijn indicatief en kunnen per persoonlijke situatie verschillen
**Het dienstenpakket bestaat uit verzekering, pechbijstand en € 500 onderhoudsbudget

SfCLIS

Ook interesse om een fiets te leasen?
Neem contact op met ons. Cyclis helpt je met veel plezier op de fiets!

Hendrik Van Veldekesingel 39A bus 1.02
3500 Hasselt

Belgium

+32 11730 115
info@cyclis.be
www.cyclis.be
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CYCLIS BIKE LEASE ZORGT
VOOR GELUKKIGE FIETSERS

TEKST: WIM VANDER HAEGEN

Cyclis startte in 2014 als eerste met fietsleasing in Belgi€¢ en mag zich
vandaag met meer dan 27.000 gelukkige fietsers de marktleider in deze
sector noemen. Eén van de belangrijkste redenen daarvoor is het feit dat
Cyclis alles inzet op 100% klantentevredenheid en het volledige vloot-
beheer in handen neemt. Bedrijven en hun medewerkers die met Cyclis
samenwerken, hoeven zich geen zorgen te maken.

VOLLEDIGE ONTZORGING

Fietsleasing voor werknemers is het concept waarbij je een deel van je
bruto budget of je loon kan inruilen voor een lease fiets. “Bij Cyclis is
dat inclusief omniumverzekering, pechbijstand en onderhoud. Omdat je
de regeling met je brutoloon betaalt, is dat fiscaal een stuk voordeliger. Je
kunt de betaling spreiden over 36 maanden en op het einde van de leasing
hebben mensen de keuze om de fiets over te nemen aan de restwaarde of
die kosteloos terug in leveren en te kiezen voor een nieuwe fiets.”

Doorgaans gaat zakelijke leasing voor de onderneming gepaard met een
administratief proces. En net dat neemt Cyclis de klant uit handen. “Wijj
bieden een volledige ontzorging door het onze klanten zo makkelijk mo-
gelijk te maken. Dat betekent correcte informatie, een doorgedreven digi-
talisering, automatisering en constante bereikbaarheid. We werken samen
met 1.200 fietshandelaren over heel Belgi€¢ om zowel nationaal als lokaal
een uitmuntende service te kunnen garanderen. Dankzij die samenwerking
kunnen we dus elk merk en model in een interessante leaseformule gieten
en helpen we werknemers over heel het land aan hun droomfiets. Cyclis
neemt het volledige vlootbeheer voor zijn rekening. Wij zijn 24/7 het
aanspreekpunt en we hebben bovendien online tools waarin werkgevers,
werknemers en fietshandelaren heel het proces kunnen opvolgen. Alles is
immers gedigitaliseerd en kan in een handomdraai geraadpleegd worden.”

OPERATIONELE FORMULE

Cyclis biedt een ‘operationele’ leaseformule aan. “De klant geniet niet enkel
van een nieuwe fiets met bijbehorende accessoires, maar ook van een
all-in leasepakket, waarbij je maandelijks een bedrag betaalt voor zowel
het gebruik van de fiets als voor de ondersteunende diensten. Voor zowel
de werknemer als de werkgever zijn er grote voordelen aan verbonden. Als
werknemer draag je bij aan een gezonder klimaat en aan je eigen gezond-
heid. Files of parkeerproblemen zijn er niet langer, je kan de dag beginnen
zonder stress en als je 's avonds thuiskomt, heb je een ontspannen tochtje
achter de rug. Het ‘all-in’ leasepakket omvat naast de verzekering en
pechbijstand bij eventuele pech onderweg ook een onderhoudsbudget.
ledere fietser heeft een bepaald onderhoudsbudget. Het bedrag wordt in
samenspraak met de klant bepaald en ligt tussen 300 euro en 1.200
euro. Heeft de medewerker op het einde van de leaseperiode niet het
volledige bedrag gespendeerd aan onderhoud of accessoires, dan krijgen
ze daar een waardebon voor die ze achteraf bij de fietshandelaar kunnen
spenderen. We merken trouwens ook dat werknemers die een fiets leasen
vaker voor een exclusievere fiets opteren. Ook dat is dus perfect mogelijk.”

FINANCIEEL VOORDEEL

En dan is er ook nog het financiéle voordeel. “Wie een fiets least via de
werkgever bespaart tot 40% in vergelijking met een privéaankoop die je
ook nog in één keer moet betalen. Als de werkgever dan ook nog een fiets-
vergoeding toekent, is leasen nog extra voordeliger. De werkgever heeft
de kans om via fietslease een extralegaal voordeel aan zijn werknemers te
geven en dat zorgt dan weer voor een positief werkgeversimago én een
voorsprong in de ‘war for talent’. Werknemers verkiezen immers steeds
vaker een bedrijf dat inzet op flexibel verlonen en duurzame mobiliteit.
Bovendien is het kostenneutraal in geval van verrekening met het brutoloon
en is er een absoluut minimum aan administratie. En ook niet onbelangrijk:
het is afdoende bewezen dat ziekteverzuim bij de werknemers aanzienlijk
daalt.”

MEER INFO: WWW.CYCLIS.BE



Feel the flow op de eCargo

Ontspannen, moeiteloos en duurzaam fietsen — met je kinderen voorin.

Elektrische mobiliteit is de toekomst. Of je nu je kinderen naar
school brengt of terugkeert van de supermarkt met een volle
lading tassen, met de eCargo Bike ePowered by Bosch eBike
Systems gaat het je allemaal even gemakkelijk af. Als gezond en
milieuvriendelijk alternatief voor de auto beleef je op de eCargo
Bike een zorgeloze fietservaring, waardoor je dagelijkse routes
niet alleen een stuk plezieriger worden, maar iets om echt
van te genieten. Voel tijdens het fietsen de ondersteunende
techniek aan het werk en hoe deze je de wind in de rug geeft.
Voor extra veiligheid onderweg is de eCargo Bike van Bosch

eBike Systems uitgerust met het eBike ABS, dat functioneert
als een extra paar ogen waarmee je in onverwachte situaties
veilig afremt. Daarnaast zorgen het smart systeem en de bij
behorende eBike Flow-app ervoor dat je eBike zich helemaal
naar jouw wensen vormt. Het aanpassen, uitbreiden en
updaten van de eBike gaat allemaal via je smartphone — net
als bijvoorbeeld de navigatie of beveiliging (met eBike Lock).
De eCargo Bike staat voor gezondheid, veiligheid en besparing,
zowel van het milieu als je portemonnee. Stap jij als volgende
in het eBike-zadel?

Voor meer informatie: www.bosch-ebike.com
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DE PERFECTE EBIKE-MATCH

ELEKTRISCHE FIETS IDEAAL
VOOR HET STADSLEVEN

TEKST: DOMINIEK SAELENS - FOTO'S: BOSCH EBIKE SYSTEMS

De eBike-revolutie is in volle gang. Door benzinekosten, stijgende parkeerta-
rieven en groeiende milieuzones worden auto’s steeds minder aantrekkelijk
als stedelijk vervoersmiddel, wat de weg vrij maakt voor de opkomst van
eBikes. Toch vragen nog best veel stadsbewoners zich af of de eBike écht
hun vierwieler kan vervangen.

Kan een eBike je net zo comfortabel door de stad transporteren als een
auto? Ja en vaak zelfs comfortabeler. Kan je op een eBike met gemak je
kinderen naar school brengen en op de terugweg dertig kilo aan bood-
schappen oppikken? Ja en je hond past er ook nog bijl Maar even zonder
grappen: de eBike is simpelweg gemaakt voor het moderne stadse leven.
Als je dat eenmaal weet, is de enige vraag die nog overblijft: welk soort
eBike sluit het beste aan bij jouw levensstijl?

DE ECITY BIKE

Praktisch, simpel en comfortabel. Het stadse leven samengevat in een fiets,
dat is de eCity Bike ePowered by Bosch eBike Systems. Je kan er gemakkelijk
mee door het verkeer manoeuvreren, je bent goed bezig voor je lichaam
en de trapondersteuning helpt je om zonder zweten op je bestemming aan
te komen. In dat laatste zit hem voornamelijk het verschil: met een stevige
drive unit en een accu in de vorm van een PowerPack van Bosch eBike
Systems verandert elke barre tocht naar werk, vrienden of waarheen dan
ook in een comfortabel ritje.

Nog een leuk aspect aan zo'n eCity Bike is dat je hem naar wens kunt
uitrusten met technologie om je stadse fratsen een extra boost te geven.
Hiervoor bestaat het smart systeem, een technologisch geavanceerd
systeem bestaande uit verschillende componenten die onderling samen-
werken. Met het smart systeem rust je je eCity Bike bijvoorbeeld uit met
navigatie, diefstalbeveiliging, een ABS voor veiliger remmen en meer
handige functies.

DE ECARGO BIKE

Waar de eCity Bike zich specialiseert in het vervoeren van jouzelf, richt zijn
grote broer zich ook op het vervoeren van eventuele aanhang en ladingen.
De eCargo Bike ePowered by Bosch eBike Systems is een elektrische bak-

fiets, maar dan eentje die vooruitvliegt, onafhankelijk van de hoeveelheid
tassen of kinderen in de bak voorop. Zo verplaats je tot wel honderd kilo
moeiteloos van A naar B. Dankzij de trapondersteuning fiets je rond de 20
a 25 kilometer per uur, waardoor je ook iets grotere afstanden binnen de
stad aflegt. Daarnaast is het, als je kinderen voorin hebt, ook nog eens een
gezellige boel onderweg.

Op een eCargo Bike met het smart systeem kan je een display gebruiken
om je ondersteuning aan elke soort lading en rit aan te passen. Hiermee
kan je ook op deze fietsen comfortabeler, veiliger en duurzamer dan ooit
over de weg zoeven. Een hoop functies van het smart systeem, zoals de
loopondersteuning en de Hill Hold-functie, hebben een speciale variant
gekregen voor gebruik op een eCargo Bike, zodat ze ook perfect werken
bij zware ladingen.

DE EMTB

Vind je het stadse fietsen leuk, maar zoek je ook soms wat avontuur? Een
elektrische mountainbike, de eMTB, neemt je net als een normale mountain-
bike mee de natuur in, maar dan net een versnelling hoger. Naast het feit
dat je simpelweg gemakkelijker fietst, maakt de eMTB ePowered by Bosch
eBike Systems een betere verdeling van je energie mogelijk. De kracht die
je bespaart, kan je namelijk weer inzetten om verder, langer en leuker te
mountainbiken. Hellingen die te steil zijn voor normale mountainbikes, kan
je met een elektrische mountainbike bijvoorbeeld wél meepakken. Je daagt
jezelf verder uit, waarmee je uiteindelijk meer plezier uit het mountainbiken
haalt.

Ook de eMTB kan je natuurlijk aan het smart systeem koppelen. Doorkruis
je verschillende terreinen en hellingen? De eMTB-modus geeft je auto-
matisch de juiste kracht die je op elk moment nodig hebt. Snel remmen
op lastige ondergrond? Het ABS Trail helpt je gecontroleerd snelheid te
minderen. Zo heb je de vrijheid om meer energie te steken in het leuke
deel: het ontwikkelen van je techniek.

WWW.BOSCH-EBIKE.COM
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SHIMANO ONDERZOEK NAAR
BELANGRIJKE REDENEN OM EEN
E-BIKE TE OVERWEGEN

TEKST: WIM VANDER HAEGEN

Met meer dan 15.500 respondenten uit 12 Europese landen is het vierde
diepgaande Europese ‘State of the Nation’-onderzoek van Shimano naar
e-bikegebruik één van de meest diepgaande recente studies naar (de
kijk op) e-bikes. Shimano's eerdere rapporten werden gekleurd door de
coronapandemie, maar nu Europa de lockdowns achter zich heeft gelaten,
komen er nieuwe redenen om (niet) voor een e-bike te kiezen aan het licht.

KOSTEN MIJDEN

In 2021 vroeg Shimano aan de Europeanen of ze meer of minder geneigd
waren op e-bikes te rijden dan voor de pandemie en waarom. Toen zeiden
2 op de 5 (39%) dat ze vooral voor een e-bike kozen om het openbaar
vervoer te vermijden vanwege de kans om corona op te lopen. In 2022 gaf
slechts 1 op de 5 (18%) dit aan als belangrijkste reden. Op dit moment
zijn mensen vooral bezorgd om hun portemonee, want 47% vindt dat de
belangrijkste reden om een e-bike te gebruiken (inspelend op de stijgende
brandstof- en vervoerskosten) en 41% geeft aan dat een aanschafsubsidie
voor e-bikes hen zou stimuleren om een e-bike te kopen.

JONGEREN FIETSEN VOOR HET MILIEU

Zorgen over het milieu hebben in 2022 terrein gewonnen. Waar in heel
Europa gemiddeld 33% van de ondervraagden zegt dat de verminderde
impact op het milieu een belangrijke reden is om te fietsen, zien we veel
hogere percentages (ltali€¢ 51% en Spanje 46%) in Europese landen die
recentelijk zijn getroffen door extreme hitte en droogte. 18- tot 24-jarigen
maken zich het meest zorgen om hun belasting van het milieu, maar het
verschil in houding tussen de jongere en oudere groepen ondervraagden
is kleiner dan in 2021.

INFRASTRUCTUUR HEEFT IMPACT

Uit het onderzoek van dit jaar bleek dat 31% denkt dat een betere fietsinfra-
structuur iemand zou aanmoedigen om een e-bike te kopen of gebruiken.
Ook vroegen we of er daadwerkelijk iets is verbeterd aan die infrastructuur
in de afgelopen 12 maanden. De meeste Europeanen (45%) denken dat
dat niet het geval is en 17% geeft aan het niet te weten.

N




© NIK HOWE

VOOR WIE ZIJN E-BIKES?

Europeanen denken bij e-bikes het vaakst aan milieubewuste mensen
(52%). Dit geeft aan dat mensen (deels) inzien welke rol die e-bikes
kunnen spelen in het terugdringen van autogebruik en files. Het geeft ook
aan dat ‘milieuvriendelijker zijn’ een reden kan zijn om voor een e-bike te
kiezen. Na milieubewust denken mensen het vaakst aan forenzen (48%),
wat aantoont dat steeds meer mensen inzien dat de e-bike een prima
alternatief kan zijn voor openbaar vervoer of een eigen motorvoertuig en
de bijbehorende files.

© ANDY DONG

FIETSBEZIT

41% van de ondervraagden bezit geen fiets. Daarbij geldt bovendien dat
mensen in sommige landen significant minder fietsen bezitten dan het
Europese gemiddelde. In het VK heeft 63% geen fiets en in Frankrijk is dat
51%. Nederland heeft het grootste percentage fietsbezitters, want slechts
13% geeft aan geen eigen fiets te hebben.

© ANDY DONOHOE
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///r ENKELE STATISTIEKEN ﬁ\\\

De studie bij meer dan 1.000 mensen in Nederland leverde
enkele opmerkelijke resultaten op:

* 53% zegt dat de stijgende kosten van het levensonderhoud reden
zijn om een e-bike te kopen/ huren

* 50% zegt dat een subsidie zou aanmoedigen om een e-bike te
kopen/ huren

* 65% denkt dat e-bikes voor senioren zijn

* 43% zegt dat e-bikes voor milieubewuste mensen zijn

* 48% zegt dat ze hun fiets in de komende 6 maanden waarschijn-
lijk laten onderhouden

* 54% van de mensen die hun fiets onderhouden, zegt dat regelma-

\i}nderhoud belangrijk is om de fiets in goede staat te houdy

FIETSONDERHOUD

E-bikes vergen in het algemeen iets meer onderhoud dan traditionele
fietsen; de banden en aandrijving slijten iets sneller door het gewicht
van de fiets en het koppel dat de trapondersteuningsmotor produceert.
E-bikebezitters maken gebruik van de expertise van fietsenwinkels om
kleine problemen op te lossen en meer te leren over fietsonderhoud.

1 op de 4 Europeanen verwacht in de komende 6 maanden onderhoud
aan zijn fiets te laten uitvoeren en 51% van de fietsbezitters zegt dat
onderhoud belangrijk is om hun fiets in goede staat te houden. 12% geeft
aan enkel naar de fietsenmaker te gaan wanneer hun fiets het niet meer
doet. Deze groep heeft bovendien vaak klachten en dure reparaties die
door regelmatig onderhoud en/of goede voorlichting voorkomen hadden
kunnen worden.

-

A PROPOS DE SHIMANO

BENELUX

Shimano Benelux is de officiéle distributeur van Shimano
fietsonderdelen en -accessoires in Belgi€, Nederland en
Luxemburg. Het bedrijf is eigendom van Shimano Inc.
een beursgenoteerde onderneming uit Osaka Japan.
Naast de eigen merken Shimano, PRO, PEARL iZUMi,
LAZER, Milremo en bikefitting.com vertegenwoordigt
Shimano Benelux tevens een waardevolle reeks van 10

andere topmerken.

NUTTIG HULPMIDDEL

“We zijn verheugd dat we ons vierde State of the Nation-rapport kunnen pre-
senteren”, geeft Jonathan Davis, PR & Communications Manager bij Shimano
Europe, aan. “Op basis van een enquéte onder meer dan 15.500 mensen in
heel Europa willen we zo de motieven van e-bikegebruikers onderzoeken en
meer inzicht krijgen in hoe mensen tegen e-bikes en fietsen in het algemeen
aankijken. De bevindingen zijn boeiend en stellen ons in staat belangrijke
trends in de markt vast te stellen. De publieke opinie als het gaat om e-biken
en de houding ten opzichte van mensen die met een e-bike rijden, verandert
in positieve zin. We hopen dan ook dat dit rapport een nuttig hulpmiddel is
voor iedereen in de fietsindustrie en daarbuiten en dat het een rol blijft spelen
in het verder ontwikkelen van de e-bikebranche.”

BENIEUWD NAAR HET VOLLEDIGE RAPPORT?
HTTPS://SHIMA.NO/SOTN22
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BEBAT WERKT PERMANENT AAN EEN BETER MILIEU

FIETSBATTERIJEN
INZAMELEN EN RECYCLEREN

TEKST: DOMINIEK SAELENS - FOTO'’S: BEBAT

Bebat werd in 1995 opgericht door producenten van batterijen en zorgt
ervoor dat bedrijven kunnen voldoen aan de wettelijke aanvaardingsplicht.
Dit houdt in dat de producent of handelaar verplicht is om afgedankte
batterijen, die de consument hem aanbiedt, gratis te aanvaarden. Bebat
geeft dus al meer dan 25 jaar gebruikte batterijen een nieuw leven, door
ze in te zamelen, te sorteren en te recycleren. De metalen en waardevolle
materialen worden uit de batterijen gehaald en die worden opnieuw als
grondstof gebruikt. Alle andere stoffen worden ook netjes verwerkt. Bebat
werkt permanent aan een beter milieu door efficiénter te recycleren. En
daarvoor doet Bebat een beroep op de medewerking van bedrijven en van
ons allemaal.

€E-MOBILITY ZORGT VOOR MEER BATTERIJEN

E-mobility wordt meestal in één adem genoemd met ‘de toekomst’. Het
gaat al lang niet meer enkel en alleen over elektrische personenwagens.
Er zijn nG al 101 manieren om je elektrisch te verplaatsen. De meest
populaire stijgers in de e-mobility zijn ongetwijfeld de elektrische fiets, de
speedbike en speedpedelec. In het straatbeeld kan je er niet meer naast
kijken, de elektrische fiets zorgt voor een echte “boom”! In 2019 zorgden
e-bikes al voor 50% van het aandeel nieuwe fietsen in Belgié. Sindsdien is
die stijgende trend niet verminderd, integendeel. Elk jaar stijgt het aantal

e-bikes op onze Belgische wegen op een spectaculaire manier. De Belg
heeft blijkbaar de voordelen van en de passie voor het elektrisch fietsen
ontdekt.

ZORG GOED VOOR JE FIETSBATTERIJ

Een belangrijk onderdeel van je e-bike is uiteraard de accu. De capaciteit
van je batterij vermindert langzaam na verloop van tijd, ongeacht hoe vaak
je je e-bike gebruikt. Dat heeft te maken met de chemische kristalvorming
binnen in de batterij die ervoor zorgt dat de accu langzaam maar zeker
steeds minder goed kan worden opgeladen. Tot ze uiteindelijk niet meer
goed functioneert. Ook al vermindert de capaciteit van je fietsbatterij auto-
matisch, toch kan je er zelf op een eenvoudige manier voor zorgen dat de
batterij van je elektrische fiets langer en beter in conditie is.

TIP 1: RlJ JE FIETSBATTERIJ NOOIT HELEMAAL LEEG

Het is niet goed voor de batterij van je elektrische fiets om die helemaal
leeg te rijden. Bij volledig ontlading riskeren de batterijen zelfs onherstelba-
re schade op te lopen. Laad ze dus op véér de motorondersteuning uitvalt.
Indien je fiets over een Battery Management System (BMS) beschikt, is de
batterij hiertegen beschermd en zal ze nooit helemaal ontladen. Is de accu
van je fiets toch helemaal leeg? Zet hem dan niet weg zonder die even op



te laden. Doe je dit niet, dan kan je batterij stuk gaan. Ga dus regelmatig
met je elektrische fiets rijden zodat de accu wordt gebruikt of zorg dat die
altijd gedeeltelijk opgeladen is.

TIP 2: OPLADEN BlJ KAMERTEMPERATUUR

De batterij van je fiets wordt het liefst opgeladen bij kamertemperatuur.
Vermijd vooral een oplaadbeurt in de vrieskou, want dat heeft een nega-
tieve invlioed op je batterij. Staat je fiets een tijdje stil? Bewaar de batterij
desnoods apart op kamertemperatuur en in een droge omgeving.

TIP 3: FIETSEN TIJDENS KOUDE WINTERDAGEN

Zorg ervoor dat je accu op kamertemperatuur is vooraleer je tijdens koude
winterdagen gaat fietsen. Staat je fiets de hele dag buiten in de vrieskou?
Neem dan je afneembare batterij mee en bewaar die binnen op een droge
plek. Of gebruik een speciale thermische draaghoes waarin je de accu van
je e-bike kan bewaren. Haal ook de display van je elektrische fiets, want
die kan kapot vriezen.

TIP 4: ONTLADEN EN OPLADEN

Een fietsaccu moet regelmatig ontladen en weer opgeladen worden om ge-
zond en in conditie te blijven. Als je tijdens de wintermaanden je fiets niet
gebruikt, laad je batterij dan minstens één keer per maand op. Laat na een
fietstocht in de winter de accu minstens een half uur op kamertemperatuur
opwarmen voordat je die gaat opladen.

TIP 5: NA EEN ONGEVAL MOET JE JE

BATTERIJ LATEN NAKUKEN

Ben je met je fiets zwaar ten val gekomen of heb je ergens tegenaan
gereden? Ga dan zeker naar je fietshandelaar of zoek een professional op
en laat de batterij van je fiets even nakijken op eventuele schade.

TIP 6: PROBEER NOOIT JE FIETSBATTERIJ

ZELF OPEN TE MAKEN

Heeft je fietsbatterij het echter definitief begeven, probeer dan niet zelf
je batterij open te maken en te herstellen. Het zelf reviseren van een
fietsbatterij brengt altijd een groot risico met zich mee. Er bestaat een kans
dat de batterij alleen maar meer beschadigd raakt of er kan ontbranding
ontstaan. Verwijder daarom de accu van je fiets en breng die binnen bij
de fietshandelaar of in het recyclagepark. Gooi je afgedankte batterij en
elektrische fiets echter nooit bij het schroot of oud ijzer, maar deponeer
die bij Recupel.

TIP 7: FIETSBATTERI LATEN REVISEREN

OF KIEZEN VOOR EEN NIEUWE

Als je fietsbatterij defect is, dan kan je die bij een hersteller binnenbrengen.
Professionele herstellers openen de batterij, halen de kapotte onderdelen

uit de behuizing en vervangen ze door een nieuw batterijpack. Je batterij
laten reviseren komt soms voordeliger uit dan een nieuwe accu aan te
kopen. Je kan natuurlijk altijd opteren voor een nieuwe. In dit geval vraag je
best aan je fietshandelaar om een nieuwe accu te bestellen bij de fabrikant
van je fiets. Zo ben je zeker dat je de juiste batterij hebt voor jouw e-bike.

AANVAARDINGSPLICHT VOOR HANDELAARS

Batterijen zijn erg nuttig, maar ze bevatten ook chemische stoffen die niet
bij het restafval en in het milieu mogen terechtkomen. Apart inzamelen
en recycleren is dus de boodschap. Brengt jouw bedrijf batterijen en/of
producten met batterijen op de Belgische markt? Dan is de kans groot dat
je moet voldoen aan de aanvaardingsplicht rond de inzameling en recyclage
van batterijen. Je draagt bij tot het inzamelen en recycleren van afgedankte
batterijen en je helpt als handelaar ook mee om het grote publiek hiervan
bewust te maken. Wil je weten of dit het geval is en wat voor jou de beste
oplossing is, dan kan je bij Bebat advies inwinnen. Je vult de test in door
vragen te beantwoorden over jouw bedrijfsactiviteiten op de website van
Bebat en je krijgt advies op maat toegestuurd. Indien je moet voldoen aan
de aanvaardingsplicht, dan kan je het best aansluiten bij Bebat. Aansluiten
bij Bebat kan je snel en online regelen. Indien je aansluit bij Bebat, kan je
als handelaar rekenen op het feit dat afgedankte batterijen van elektrische
fietsen door Bebat gratis worden opgehaald. Bebats dienstenpakket om-
vat ook alles wat moet gebeuren voor het inzamelen en verwerken van
afgedankte batterijen. Dus niet alleen het ophalen, maar ook het veilig
transporteren, diagnosticeren, ontmantelen, sorteren en recycleren. Altijd
op de veiligste manier.

BEBAT HELPT FIETSHANDELAARS BATTERIJEN IN TE ZAMELEN
De batterij van een elektrische fiets gaat best lang mee, maar er komt een
moment waarop die ingezameld en gerecycleerd moet worden. Bebat helpt
graag mee om dit viot en veilig te laten verlopen. Bebat neemt de aanvaar-
dingsplicht van lege batterijen gratis van de fietshandelaar over, levert het no-
dige inzamelmateriaal en zorgt voor de optimale verwerking van de batterijen.
Bebat bezorgt hierover alle nodige info aan de fietshandelaars en de klanten
in een handige flyer. Hierin staat hoe je veilig kan omgaan met lege of defecte
fietsbatterijen en hoe Bebat de handelaars kan ondersteunen bij de inzameling,
ophaling en verwerking. Bebat heeft ook een flyer gemaakt die bestemd is
voor de klanten. Die staat boordevol nuttige informatie en tips in verband met
fietsbatterijen en hoe die langer kunnen meegaan. Zo zorgen we er samen voor
dat de klanten nog beter op de hoogte zijn. Fietshandelaars kunnen bovendien
nog leuke fietshangers bestellen, die je aan de elektrische fiets kan hangen
om ook zo de klanten te informeren. De flyers en fietshangers kunnen gratis
aangevraagd worden door het invulformulier op de website van Bebat in te
vullen: https://www.bebat.be/nl/fietswinkels-flyers.

WWW.BEBAT.BE



Ontdek hier onze TIPS EN TRICKS E:H"E

om je fietsbatterij langer te laten
meegaan en veilig binnen te brengen
voor recyclage!
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Samen recycleren
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